- Oka din siljformaga -

- Vill du forbattra ditt salj?
- Vad ska du saga nar du ringer?
- Hur tar du jobbiga kunder?
- Du vill ga saljutbildning men kan inte vara borta hela dagar...




KURS 3 halvdagars saljutbildning for dig som arbetar i eget foretag,
famansforetag eller helt enkelt vill forbattra din séljféormaga!

PLATS Molnlycke, Hallsnas Konferens- och Affarsklubb www.hallsnas.se
DATUM tisdag 27 mars 12.30-17.00 start med lunch

onsdag 28 mars 8.30— 12.00 darefter lunch

torsdag 19 april 8.30-12.00 darefter lunch
INVESTERING 5.950 SEK ex moms inkl kaffe och lunch
DELTAGARANTAL For att du som deltagare ska fa ut sa mycket som mojligt ar

deltagarantalet maximerat till 12.

ARBETSUPPGIFTER For att knyta an till din egen séljvardag kommer du att fa uppgifter
att gbra pa hemmaplan mellan kursdag 2 och 3.



INNEHALL

MALGRUPP

SALJPROCESSEN

Hur ser saljprocessen ut? Vilka delar ar extra viktiga i din saljvardag?
Forberedelser och kontakt, intressevackare, sdljsamtalet med behovsanalys och
argumentation samt avslut och uppféljning.

MALSTYRNING

Vilka kunder vill du ha?

Vad behover du gora?

Hur ska du styra din tid och insatser sa att du nar dina mal pa utsatt tid?

Efter utbildningen skall du ha kunskaper i hur du kan vara kraftfull i ditt saljsamtal
samt driva saljsamtalet framat. Du ska ocksa ha skapat ditt eget manus for vad du ska
saga vid forsta kontakt, vid kundmote och avslut. Vidare skall du ocksa ha skapat dig
en plan over vilka aktivteter du skall gora for att vara effektiv i ditt sdlj och na dina mal.

Du som kdnner att du behover férbattra din saljformaga.

Du som kanner att salj ar viktigt men inte kanner dig som en saljare.

Du som kanner att du kan salj men anda vill slipa dina saljkunskaper.

Du som kanner att du kan ta till dig och forandra ditt beteende med en forbattrad
forsaljning som foljd.



ANMALAN Anmalan gors senast 20 mars pa mail till Petter Ljungholm:
petter.ljungholm@jelpa.se

Petter Ljungholm / JELPA AB 031-789 00 29, 0707-54 00 29

VALKOMMEN!

Petter Ljungholm har haft operativa
chefsbefattningar inom salj och marknad i
olika branscher och ar en erfaren utbildare
inom sadlj, saljledning och coachning.




